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La tranquillité version OPNA

Avoir un accés flambant neuf a sa copropriété, sécurisé, sans avancer d’argent
ni se soucier de I'entretien, en un claquement de doigts ?!
C’est aujourd’hui possible grace a notre offre de leasing de portail ZenAccess !

® Zen sur ma trésorerie

’2‘ , Je paye un peu chaque mois,

pas de grosse facture a I'horizon

r‘o Zen sur la qualité

Loffre personnalisable s'adapte
parfaitement a mes besoins

4 Zen sur la sécurité
Portail automatique, contréle
d'accés, caméra... Tout est possible

Zen pour les propriétaires

Avec le paiement a l'usage,
c’est un OUI a l'unanimité en AG!

L]
Zen sur I'entretien
Avec la maintenance intégrée
au contrat, je ne m'occupe derien

Zen sur le futur
Larésidence estimmédiatement
valorisée, tout le monde y gagne

Demandez votre ETUDE GRATUITE
contact@opna.fr
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Exemple de projet clé en main

Formule classique Formule zenaccess

» 267,10 € HT / mois sur 72 mois
»12 000 € HT maintenance incluse
»+ 450 € 17 de maintenance /an » Soit 5,34€ / mois / lot*

*Sur la base d'une copropriété de 50 logements

Conforme

®
A ——
‘ EN13421.1
Dépose de I'ancien 54 Fourniture et pose
équipement portail / porte basculante

/ N\
Zenaccess @

o
1 ))) a pensé a tout... pour que vous

n'ayez a penser arien!

Monibox Travaux annexes
= o A
Systéme de réarmement Garantie illimitée piéces Contrat de maintenance
automatique & main d'ceuvre avec dépannage 24h/24 7j/7

(hors vandalisme)

Demandez votre ETUDE GRATUITE
Zenaccess contact@opna.fr

pour faire rimer qualité et accessibilité

Petite résidence tranquille ou grand immeuble fagon ruche ? Peu importe : avec ZenAccess, tout le monde
adroit a sa dose de sérénité.

Le principe est simple : vous choisissez le niveau de service, nous, on garde ce qui fait notre signature -

du matériel qui tient la route, une équipe performante, et une réactivité a faire palir un ninja.

Résultat ? Zéro stress, zéro surprise, et un budget sous contréle. Bref, la sérénité, livrée clé en main.

Et au terme du contrat...?
Deux choix s'offrent a vous :

1. Un dernier loyer de 2% de la valeur résiduelle et le portail est a vous. Vous conservez le portail existant et
vous poursuivez avec un contrat de maintenance classique.

2. Vous renouvelez votre contrat avec un nouvel équipement : nous remplagons vos équipements par du
matériel neuf et votre abonnement se poursuit.




